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Commercial Manager – Sales & Procurement 

WBP Trading AB | Malmö 

Vill du ha ett affärsnära uppdrag där du kombinerar egen försäljning, säljledning och 

inköpsarbete – med tydligt mandat och verklig påverkan? 

WBP Trading AB söker nu en Commercial Manager som vill spela en nyckelroll i bolagets nästa 

tillväxtfas. 

Om WBP Trading AB 

WBP är ett etablerat familjeägt bolag med stark position inom den träbearbetande industrin. 

Vi omsätter idag cirka 95 MSEK och har ett tydligt mål att nå 150 MSEK inom tre år – med 

bibehållen lönsamhet, kontroll och långsiktiga kundrelationer. 

Vi är ett litet, effektivt team med hög säljproduktivitet och korta beslutsvägar.  

Nu tar vi nästa steg och stärker organisationen med en senior affärsroll. 

Om rollen 

Som Commercial Manager – Sales & Procurement får du ett operativt och affärsdrivet ansvar. 

Rollen är ny och skapad för att: 

• driva nykundstillväxt 

• sätta struktur i försäljningsarbetet 

• avlasta VD i operativa delar av inköp 

Du rapporterar direkt till VD och arbetar nära både säljteam och leverantörer. 

Dina huvudsakliga ansvarsområden 

🔹 Nyförsäljning & egna affärer 

• Bygga och utveckla nya kundrelationer 

• Eget omsättningsansvar  

• Fokus på lönsamma, långsiktiga affärer inom B2B 

• Fullt ansvar för affär, relation och marginal 

🔹 Försäljningsledning  

• Strukturera och utveckla säljprocessen 

• Arbeta med: 

o pipeline & prognoser 

o offert- och prisstruktur 

o coachning av befintliga och framtida säljare 

• Vara ett affärsnära stöd i större affärer 



 

 

🔹 Inköpsstöd 

• Operativt inköpsarbete för delar av sortimentet 

• Löpande leverantörsdialog 

• Prisanalyser och marginaluppföljning 

• Förbereda beslutsunderlag till VD 

 

Vem är du? 

Vi söker dig som är senior, affärsdriven och prestigelös, och som trivs i en roll där du både gör 

affärer själv och bidrar till helheten. 

Vi ser att du har: 

• Minst 15–20 års erfarenhet av B2B-försäljning inom vårt led eller närliggande.  

• Dokumenterad erfarenhet av nykundsbearbetning och Key Account Management 

• Erfarenhet av inköp eller leverantörsarbete (operativt eller strategiskt) 

• Stark affärsförståelse kring pris, marginal och volym 

• Vana att arbeta strukturerat med mål, KPI:er och prognoser 

Som person är du: 

• Entreprenöriell och lösningsorienterad 

• Operativ – du gillar att göra affärer själv 

• Trygg i dialog med både kunder och leverantörer 

• Strukturerad utan att bli byråkratisk 

• Van vid att ta ansvar och fatta beslut 

Vi erbjuder 

• En nyckelroll med stort mandat och tydligt affärsansvar 

• Möjlighet att påverka bolagets fortsatta tillväxt och struktur 

• Nära samarbete med VD och korta beslutsvägar 

• En långsiktig möjlighet i ett bolag med tydlig riktning 

 

Ansökan 

I denna rekrytering värdesätter vi rätt person och rätt timing. 

Ansök genom att skicka CV och kort presentation till:  

Fredrik Rönnerberg  

fredrik@wbptrading.se   

Eller ta en första konfidentiell kontakt för dialog på telefon 040 66 900 20. 

 

WBP Trading AB – No.1 on boards! 

Den familjeägda specialisten på träbaserade skivmaterial & massivträ sedan 1988.  
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