TRADING AB
WOOD * BOARD * PLYWOOD
Commercial Manager - Sales & Procurement

WBP Trading AB | Malmo

Vill du ha ett affiarsndra uppdrag dar du kombinerar egen forsaljning, sidljledning och
inkopsarbete - med tydligt mandat och verklig paverkan?

WBP Trading AB s6ker nu en Commercial Manager som vill spela en nyckelroll i bolagets nasta
tillvaxtfas.

Om WBP Trading AB

WABP ar ett etablerat familjedgt bolag med stark position inom den trabearbetande industrin.
Vi omsétter idag cirka 95 MSEK och har ett tydligt mal att nd 150 MSEK inom tre ar - med
bibehallen I6nsamhet, kontroll och langsiktiga kundrelationer.

Vi ar ett litet, effektivt team med hog saljproduktivitet och korta beslutsvagar.
Nu tar vi ndsta steg och starker organisationen med en senior affarsroll.

Om rollen

Som Commercial Manager - Sales & Procurement far du ett operativt och affirsdrivet ansvar.
Rollen ar ny och skapad for att:

e driva nykundstillvaxt
e satta struktur i forsaljningsarbetet
e avlasta VD i operativa delar av inkép
Du rapporterar direkt till VD och arbetar nara bade séljteam och leverantorer.

Dina huvudsakliga ansvarsomraden

© Nyforsaljning & egna affirer
e Bygga och utveckla nya kundrelationer
o [Eget omsattningsansvar
o Fokus pa lonsamma, langsiktiga affarer inom B2B
e Fullt ansvar for affar, relation och marginal
¢ Forsaljningsledning
o Strukturera och utveckla saljprocessen
e Arbeta med:
o pipeline & prognoser
o offert- och prisstruktur
o coachning av befintliga och framtida saljare
e Vara ett affarsndra stod i storre affarer
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¢ Inkopsstod
e Operativt inkdpsarbete for delar av sortimentet
o Lopande leverantorsdialog
o Prisanalyser och marginaluppf6ljning
o Forbereda beslutsunderlag till VD

Vem ar du?

Vi soker dig som ar senior, affirsdriven och prestigelds, och som trivs i en roll dar du bade gor
affarer sjalv och bidrar till helheten.

Vi ser att du har:
e Minst 15-20 ars erfarenhet av B2B-forsaljning inom vart led eller narliggande.
e Dokumenterad erfarenhet av nykundsbearbetning och Key Account Management
e Erfarenhet av inkop eller leverantorsarbete (operativt eller strategiskt)
o Stark affarsforstaelse kring pris, marginal och volym
e Vana att arbeta strukturerat med mal, KPI:er och prognoser
Som person dr du:
o Entreprendriell och l6sningsorienterad
e Operativ - du gillar att gora affarer sjalv
e Tryggidialog med bade kunder och leverantorer
e Strukturerad utan att bli byrdkratisk
o Van vid att ta ansvar och fatta beslut
Vi erbjuder
e Ennyckelroll med stort mandat och tydligt affirsansvar
e Mojlighet att paverka bolagets fortsatta tillvaxt och struktur
e Nara samarbete med VD och korta beslutsvagar
o En langsiktig mojlighet i ett bolag med tydlig riktning

Ansokan

[ denna rekrytering vardesatter vi ritt person och ritt timing.

Ansok genom att skicka CV och kort presentation till:

Fredrik Ronnerberg

fredrik@wbptrading.se

Eller ta en forsta konfidentiell kontakt for dialog pa telefon 040 66 900 20.

WBP Trading AB - No.1 on boards!

Den familjedgda specialisten pa trabaserade skivmaterial & massivtra sedan 1988.
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